
45 2026.8

www.mars-eng.co.jp 03-3352-8555エヴォールクラウド

勝
敗
を
分
け
る「
会
員
分
析
」

ア
ナ
ラ
イ
ズ
レ
ポ
ー
ト
で
成
果
検
証

　

ス
マ
ー
ト
遊
技
機
の
普
及
に
よ
っ

て
、
遊
技
履
歴
や
来
店
頻
度
、
会
員

属
性
な
ど
、
取
得
で
き
る
情
報
量
と

精
度
は
飛
躍
的
に
増
し
て
い
る
。
し

か
し
、
デ
ー
タ
を
保
有
し
て
い
る
だ

け
で
は
経
営
改
善
に
は
つ
な
が
ら
な

い
。
重
要
な
の
は
、
そ
の
デ
ー
タ
を

ど
の
よ
う
に
分
析
し
、
営
業
戦
略
へ

活
か
す
か
に
あ
る
。

　

近
年
、
ホ
ー
ル
経
営
に
お
い
て
デ
ー

タ
活
用
が
重
要
視
さ
れ
る
背
景
に
は
、

市
場
環
境
の
変
化
が
あ
る
。
顧
客
ニ
ー

ズ
の
多
様
化
が
進
む
中
、
経
験
や
勘

だ
け
に
頼
っ
た
営
業
手
法
で
は
限
界

も
見
え
始
め
て
い
る
。
自
店
の
顧
客

構
造
を
正
確
に
把
握
し
、
根
拠
の
あ

る
施
策
を
打
ち
出
す
こ
と
が
求
め
ら

れ
る
が
、そ
の
際
に
欠
か
せ
な
い
の
が
、

デ
ー
タ
活
用
に
よ
る
売
上
最
大
化
を

も
た
ら
す
マ
ー
ス
エ
ン
ジ
ニ
ア
リ
ン

グ
の
ク
ラ
ウ
ド
型
総
合
管
理
シ
ス
テ

ム『
エ
ヴ
ォ
ー
ル
ク
ラ
ウ
ド
』で
あ
り
、

そ
の
中
核
を
担
う
「
会
員
分
析
」
だ
。

デ
ー
タ
は
集
め
る
だ
け
で
は
意
味
が
な
い
―
―
。

「
ア
ナ
ラ
イ
ズ
レ
ポ
ー
ト
」に
よ
る
会
員
分
析
が
、

ホ
ー
ル
経
営
の
勝
敗
を
分
け
る
。

　

マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
の
世
界
に
は
「
売

上
の
８
割
は
２
割
の
優
良
顧
客
が
生

み
出
す
」
と
い
う
パ
レ
ー
ト
の
法
則

が
あ
る
。
ホ
ー
ル
経
営
で
も
同
様
に
、

店
舗
の
売
上
を
支
え
る
コ
ア
ユ
ー

ザ
ー
の
存
在
は
大
き
い
。重
要
な
の
は
、

自
店
の
デ
ー
タ
か
ら
そ
の
顧
客
層
を

把
握
し
、
維
持
・
育
成
す
る
こ
と
だ
。

　

一
般
的
に
、
非
会
員
よ
り
も
会
員
、

会
員
よ
り
も
優
良
会
員
の
方
が
、
１

人
あ
た
り
の
売
上
は
高
い
傾
向
に
あ

る
。
し
か
し
、
そ
の
実
態
を
数
値
で

把
握
で
き
て
い
る
ホ
ー
ル
は
決
し
て

多
く
な
い
。そ
こ
で
活
用
し
た
い
の
が
、

『
エ
ヴ
ォ
ー
ル
ク
ラ
ウ
ド
』
に
備
わ
る

「
ア
ナ
ラ
イ
ズ
レ
ポ
ー
ト
」
だ
。

同
レ
ポ
ー
ト
で
は
、
会
員
を
来
店
頻

度
に
応
じ
て
Ｓ
Ｓ
か
ら
Ｅ
ま
で
の
７

段
階
に
分
類
。
特
に
月
に
10
回
以
上

来
店
す
る
層
を
優
良
顧
客
と
し
て
可

優
良
顧
客
の
実
態
を
把
握
し

失
敗
の
な
い
機
種
選
定
を

経
営
支
援
特
集 

パ
チ
ン
コ
ホ
ー
ル
経
営
・
営
業
改
革
宣
言
！
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視
化
し
、
店
舗
全
体
の
顧
客
構
造
を

把
握
で
き
る
仕
組
み
と
な
っ
て
い
る

（
左
ペ
ー
ジ
画
像
参
照
）。
ラ
ン
ク
ご
と

の
人
数
構
成
や
会
員
単
価
を
確
認
す

る
こ
と
で
、
ど
の
顧
客
層
が
店
舗
の

売
上
を
支
え
て
い
る
の
か
を
客
観
的

に
把
握
す
る
こ
と
が
で
き
る
。

　

こ
の
結
果
か
ら
見
え
て
く
る
重
要

な
ポ
イ
ン
ト
の
ひ
と
つ
が
、「
優
良
会

員
が
支
持
す
る
機
種
を
は
ず
さ
な
い
」

と
い
う
視
点
だ
。
機
種
選
定
で
は
平

均
ア
ウ
ト
や
粗
利
指
標
が
重
視
さ
れ

る
こ
と
が
多
い
が
、
そ
れ
だ
け
で
は

顧
客
の
支
持
実
態
は
見
え
て
こ
な
い
。

ど
の
機
種
に
優
良
会
員
が
集
ま
っ
て

い
る
の
か
、
固
定
フ
ァ
ン
が
ど
れ
だ

け
存
在
す
る
の
か
と
い
っ
た
視
点
も

機
種
選
定
に
は
欠
か
せ
な
い
。

　
「
ア
ナ
ラ
イ
ズ
レ
ポ
ー
ト
」
で
は
、「
優

良
会
員
比
率
」
や
「
オ
ン
リ
ー
遊
技

率
（
特
定
機
種
に
固
定
化
し
た
フ
ァ

ン
の
割
合
）」
と
い
っ
た
指
標
を
活
用

し
、
顧
客
の
嗜
好
を
よ
り
深
く
分
析

で
き
る
。
単
純
な
稼
働
実
績
だ
け
で

は
見
え
な
い
機
種
の
価
値
や
、
フ
ァ

ン
層
の
存
在
を
把
握
し
、
よ
り
精
度

の
高
い
機
種
構
成
を
検
討
で
き
る
。

　

一
方
、
売
上
を
支
え
て
い
る
の
は

優
良
会
員
だ
け
で
は
な
い
。Ｂ
ラ
ン
ク

か
ら
Ｄ
ラ
ン
ク
に
位
置
す
る
中
位
層

は
、
１
人
あ
た
り
の
売
上
こ
そ
高
く

な
い
も
の
の
、
絶
対
数
が
多
く
店
舗

全
体
の
売
上
基
盤
と
な
る
存
在
だ
。

こ
の
ボ
リ
ュ
ー
ム
層
を
い
か
に
上
位

ラ
ン
ク
へ
引
き
上
げ
る
か
も
重
要
な

テ
ー
マ
と
な
る
。

　
『
エ
ヴ
ォ
ー
ル
ク
ラ
ウ
ド
』
で
は
、
こ

う
し
た
会
員
分
析
に
加
え
、
回
遊
デ
ー

タ
を
活
用
し
た
レ
イ
ア
ウ
ト
検
討
や

系
列
店
デ
ー
タ
を
活
用
し
た
機
種
導

入
判
断
な
ど
、
従
来
は
店
長
の
経
験

や
多
く
の
作
業
時
間
に
依
存
し
て
い

た
業
務
を
効
率
化
し
、
デ
ー
タ
に
基

づ
く
意
思
決
定
を
後
押
し
す
る
。

　

デ
ー
タ
取
得
環
境
が
整
っ
た
今
、

ホ
ー
ル
経
営
の
差
別
化
要
因
は
「
ど

れ
だ
け
デ
ー
タ
を
持
っ
て
い
る
か
」

で
は
な
く
、「
ど
れ
だ
け
活
用
で
き
る

か
」
に
移
り
つ
つ
あ
る
。
そ
の
実
践

を
支
え
る
「
ア
ナ
ラ
イ
ズ
レ
ポ
ー
ト
」

は
、
こ
れ
か
ら
の
ホ
ー
ル
経
営
に
お

け
る
有
効
な
経
営
支
援
ツ
ー
ル
の
ひ

と
つ
と
い
え
そ
う
だ
。

ア
ナ
ラ
イ
ズ
レ
ポ
ー
ト
が

デ
ー
タ
活
用
の
最
適
解
を
導
く


