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コ
ン
で
検
知
し
、
来
店
人
数
を
把

握
で
き
る
業
界
初
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来
店
検
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ー
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▼特設サイト▼

　データを分析・可視化することで、どのような価値が
生まれるのでしょうか。
　それは、人の動きを正確に把握し、適切なアプローチ
やサービスを提供できるようになることです。ぱちんこは人
が遊ぶものであり、店舗経営も人が行っています。しかし、
これまで人の動きを可視化できず、その重要性が見過ご
されてきました。
　データを一つひとつ追いかけていくと、
驚くほど多くの「！」という気づきがあります。
　日々の業務で感じる「？」をデータで確
かめることで、それが確信へと変わります。
　私たちは、その気づきを行動に移し、
解析を繰り返すツール群をブランド化しま
した。
　それが、グローリーナスカが提供する
新ブランド「ONEHALL（ワンホール）」
です。
　「ONEHALL」は店内設備から得ら
れるデータと、アプリやWebサービスから
取得したデータを統合的に分析・活用するソリューション
群の総称です。遊技客の行動をデータを見つめることで、
遊技客の行動やニーズを深く理解し、集客支援、稼働
貢献、ファン満足度の向上など、具体的な課題を解決
するサービスを提供します。
　例えば、2024年にリリースした『パチPICKS』や

『PAPIMO-ring』といったサービスは、私たちだからこそ
実現できた業界初の「設備とＩＴが連動するサービス」で
す。これはＯ２Ｏ（オンラインtoオフライン）の概念に基づき、
ネットで情報を閲覧している遊技客にホールへの行動を促
し、その行動を計測し、PDCAサイクルを回すものです。
これらのサービスは、長年ホールさまとファンの皆さまの間

に立ち、設備やシステムを通じて大切な
データをお預かりしてきた私たちが、技術
の進歩を追い風に完成させることができ
ました。
　遊技業界はデータに強い業界であり、
整理できる仕組みがあればデータ活用の
可能性は無限大です。一見難しいと思
われるかもしれませんが、普段からデータ
に触れている方であれば、ツールを用い
れば比較的早く慣れるでしょう。
　「ONEHALL」はデータ分析をわかり
やすく可視化し、誰でも手軽に活用でき
るツールの提供を目指しています。私たち

は常にホールさまに寄り添い、新しい価値を一緒に創り出
し、ホールさまと遊技ファン双方に喜びと実益をもたらすも
の、ホールさまには効率的な運営を、遊技ファンの皆さま
にはより良いサービスをお届けできればと思っています。
　データでホールとファンをひとつに。だから「ONE」
「HALL」。これからのグローリーナスカにぜひご期待ください。

グローリー株式会社 遊技商品企画部　須賀 亜也美 氏

※ONEHALL、PAPIMO、PAPIMO-NET、パチPICKS、P･BANKは、グローリー株式会社の商標または登録商標です。遊動は、グローリー株式会社、グローリーナスカ株式会社、株式会社北電子の登録商標です。
　EXSIMは、グローリーナスカ株式会社の登録商標です。

自店で持っている遊技会員データと、アプリやWebを通じて得られるデータを活かし、
遊技客の行動に基づき課題を解決するサービスを提供。ホール様の業務効率に寄与します。


